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Fonction : 

Key Account Manager (h/f) (Région Paris Ile de France)
La société Fullmark : 

Notre société, leader dans son domaine avec plus de 2.500 clients, est active depuis 25 ans dans la conception, la production et la commercialisation d’outils de communication et de sensibilisation destinés aux Responsables Sécurité des entreprises industrielles.

Nous avons  une liste de référence fantastique : Saint-Gobain, Alstom, Caterpillar, Holcim, Duferco, Arkema, Air France, ExxonMobil, Total, GSK, Rhodia, Syngenta, ThyssenKrupp, Suez, Schneider, VW-Audi, Volvo, Bosch, Dow Corning,  Veolia, Euromaster, Delifrance, EDF, Lafarge, ArcelorMittal, …

Avec notre palette de produits exclusifs, nous aidons les entreprises à établir une stratégie de sensibilisation pour réduire le nombre d’accidents.

La demande croissante de ce type de supports et le boom de la sécurité (volonté de réduire le nombre d’accidents de travail) dans le monde industriel nous pousse à renforcer notre présence sur le territoire français. 

Fullmark est une société saine, en croissance et en bénéfice. Nous offrons une taille et des valeurs humaines dans une ambiance de travail dynamique et motivante.

Votre mission : 

Vous prospectez les principaux sites industriels de votre région.

Vous travaillez sur base de rendez-vous que vous décrochez auprès de responsables d’entreprises industrielles de plus de 100 personnes avec un focus tout particulier sur les grands comptes pouvant occuper plusieurs milliers de personnes.

Cette mission couvrira  la globalité de la démarche commerciale BtoB:

· Prospection et prise de contact sur base de fichiers ciblés.

· Analyse approfondie de la situation et des besoins du client.

· Traduction des besoins en solutions concrètes via la gamme de produits.

· Développement d’une collaboration étroite et durable avec le client.

Votre profil :
· Etude commerciale : Minimum BAC +2  

· Expérience commerciale réussie dans le secteur BtoB.

· Sens commercial aigu avec un tempérament naturel dynamique et enthousiaste.

· Capacité de travailler au quotidien de manière autonome en « home office ».

· Connaissance des grands groupes industriels.
Notre offre : 

Un contrat à durée indéterminée avec package salarial attractif. (fixe + variable + voiture).

Contact : 
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Partner

Email: pa@fullmark.be
Tel. : + 32 67 34 77 00
Fullmark SA
Avenue Thomas Edison, 121
B-1400 Nivelles

www.fullmark.be
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Profitez de 25 ans d’expérience auprès de plus de 2.500 clients !

